
Sales Excellence-Seminar (Deutsch) 

Beschreibung Sales Excellence-Seminar (8DX) 

Kompetenzziele In diesem Seminar sollen die Teilnehmer ihre Kenntnisse 
über die Eigenschaften, Argumente und Kundennutzen verschiedener 
BOGE Produkte auffrischen oder erhalten. 

Zielgruppe Vertriebsmitarbeiter unserer Händlerpartner  

Inhalte  Aktuelle Änderungen und neue Produkte 2025/26 

 Schraubenkompressoren mit Öleinspritzkühlung – BOGE E-Baureihe 

 BAFA für:  
- Kolbenkompressoren 
- Schraubenkompressoren  
- Modul 4 

 BOGE connect 

 Palette CAD  

 Produktvorschau 2026/2027 

Voraussetzungen Technisches Verständnis 

Dauer 1 Tag 

Preis pro Person EUR 460,00 

Termine und Ort Nach Vereinbarung 



Sales Excellence-Seminar (Deutsch)  

Agenda Sales Excellence-Seminar (8DX) 

Tag 1 

09:00 Uhr Begrüßung und Einführung in den Ablauf der Schulung,  
Vorstellung der Teilnehmer 

09:15 Uhr Schraubenkompressoren mit Öleinspritzkühlung – BOGE E-Baureihe   
 Baureihenüberblick  
 Aufbau und Funktion einzelner Komponenten 
 Wartungskonzept 
 Wettbewerbsüberblick und -einordnung 

10:00 Uhr Aktuelle Änderungen und neue Produkte 2025/26 

10:30 Uhr Pause 

11:00 Uhr Aktuelle Änderungen und neue Produkte 2025/26 

12:45 Uhr Mittagspause 

13:30 Uhr BAFA für:  
 Kolbenkompressoren 
 Schraubenkompressoren  
 Modul 4 

14:15 Uhr BOGE connect 

14:45 Uhr Pause 

15:15 Uhr Palette CAD 

16:15 Uhr Produktvorschau 2026/27 

17:00 Uhr Ende des Seminars


